ursos Sebrae.:

"Planejar é decidir de antemao qual &, e como sera a sua vitoria."
Rhandy di Stefano

Especialista em pequenos negadcios / 0800 570 0800 / www.ce.sebrae.com.br



VOCE QUER MONTAR OU ESTA

MONTANDO SEU PROPRIO NEGOCIO?
O SEBRAE/CE pode ajudar vocé, confiral

Siga a trilha do Comecar Bem em 6

passos ou participe do IPGN numa

jornada de 40 horas!

Aproveite os precos reduzidos
do Comecar Bem e participe de
todos os passos da Trilha para o
sucesso do seu negocio.

\N'e
bem-
SEBRAE 55255

Comecar bem é fundamental para transformar
a sua ideia em um negdcio lucrativo.

Por isso, participe da trilha de capacitagao do
programa COMECAR BEM e conte com o0 apoio
de especialistas em pequenos negoécios para
implantar sua empresa a curto prazo, de forma
planejada e focada no mercado. Confira os
passos e ndo perca tempo!

1° PASSO

COMECAR BEM: OFICINA
EMPREENDEDORISMO - 05/04

O autoconhecimento é muito importante
para o sucesso do seu negdcio. Identifique
suas caracteristicas empreendedoras

e entenda como elas influenciam o seu
negocio. Perceba como cada caracteristica
bem trabalhada pode contribuir para o
sucesso da sua empresa.

Carga horaria: 4 h/a

Horario: 14h as 18h

Prazo para desconto: até 29/03
Valor. 30,00

Instrutor(a): José Lima Neto

2° PASSO

COMECAR BEM: CURSO
TRANSFORME SUA IDEIA EM
MODELO DE NEGOCIOS - 10 a 12/04

Aprenda a criar modelos de negdcios
inovadores e solugdes criativas a partir

da Metodologia Canvas (O Quadro).

Nesse curso vocé sera estimulado a buscar

solugdes criativas e transforma-las em
beneficios para o seu negdcio.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 14h as 18h

Prazo para desconto: até 03/04
Valor. 70,00

Instrutor(a): Marcelo Coutinho

5° PASSO

COMECAR BEM: OFICINA PLANO
DE NEGOCIO - 25/04

O planejamento é um passo necessario para o
sucesso de sua empresa. Aprenda a elaborar um
plano de negdcio e como utilizar essa ferramenta
no planejamento e consolidagdo da empresa.
Entenda como o plano de negdcio pode contribuir
para a sobrevivéncia e o crescimento da sua
empresa.

Carga horaria: 8 h/a

Horario: 08h30 as 12h30 e 13h30 as 17h30
Prazo para desconto: até 18/04

Valor. 40,00

Instrutor(a): Auridete Fonteles

4° PASSO

COMEGAR BEM: OFICINA ANALISE
DE MERCADO - 24/04

Entenda como o mercado consumidor, a
concorréncia e 0 mercado fornecedor influenciam
na tomada de decisdo do empreendedor e no
sucesso do negadcio. Nessa oficina vocé também
sera orientado sobre como analisar as informagdes
de mercado para a tomada de decisdo em

Sua empresa.

Carga horaria: 8 h/a

Horario: 08h30 as 12h30 e 13h30 as 17h30
Prazo para desconto: até 17/04

Valor: RS 40,00

Instrutor(a): Marcelo Coutinho

3° PASSO

COMECAR BEM: CURSO
COMO VALIDAR SEU MODELO
DE NEGOCIO* - 17 a 20/04

O modelo de negdcio € um instrumento
estratégico para o sucesso de seu
empreendimento. Saiba como avaliar o seu modelo
de negdcio, minimizando riscos e aumentando as
chances de sucesso do novo empreendimento.
Entender o funcionamento do mercado em que
VOCé ird atuar é importante para que sua empresa
seja competitiva no mercado.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 14h as 17h

Prazo para desconto: até 10/04
Valor: 70,00

Instrutor(a): José David Ferreira

* Pré-requisito para o curso "Como Validar seu Modelo de
Negdcio" : ja ter participado do curso “Transforme sua Ideia
em Modelo de Negdcio”.



6° PASSO

COMEGAR BEM: OFICINA ANALISE
DE NEGOCIO - 26/04

Conheca os instrumentos, métodos e
técnicas de analise de negdcio para tomar
decisdes, manter a competitividade e
minimizar os riscos diante das ameagas
do mercado.

Carga horaria: 6 h/a
Horario: 09h as 12h e 13h as 16h
Prazo para desconto: até 19/04
Valor: 30,00

Instrutor(a): Auridete Fonteles
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O Programa COMECAR
BEM esta com os precos
reduzidos. E comprando
a Trilha completa dos

Passos*,

voceé ainda
ganha mais

10%0 4

desconto.

*4 oficinas e 2 cursos

TODOS OS
CONHECIMENTOS
PARA INICIAR SEU
NEGOCIO EM
UMA JORNADA
DE 40 HORAS.
PARTICIPE!

INICIANDO UM PEQUENO
GRANDE NEGOCIO - 09 a 13/04

O PERFIL DO EMPREENDEDOR - Por que
se tornar um empresario; caracteristicas
do comportamento empreendedor.

IDENTIFICANDO OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS
- Andlise de cenarios e tendéncias; identificagao e
selecdo de oportunidades promissoras de negécios
no mercado.

ANALISE DE MERCADO - Quantificagéo de
mercado; pesquisa de mercado; analise do mercado
concorrente; analise do mercado fornecedor.

CONCEPGAO DE PRODUTOS E SERVIGOS -
Desenvolvendo as caracteristicas dos produtos
e servigos; projeto do produto; componentes da
gestéao dos processos.

ANALISE FINANCEIRA - Conceitos de custos,
investimento e receitas; planejamento do
investimento (fixo e capital de giro); planejamento
de custos; projegao de resultados.

Carga horaria: 40 h/a

Horario: 13h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 02/04
Valor. 200,00

Instrutor(a): Sérgio Dal Corso



VOCE JA TEM SEU NEGOCIO
E BUSCA APRIMORAMENTO?

Conte com o SEBRAE/CE para
superar todos os desafios.

SEU DESEJO E MELHORAR
A GESTAO DA SUA EMPRESA?
NOS TEMOS OS CURSOS QUE
VOCE PRECISA. CONFIRA!

{
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GESTAO DE COMPRAS E ESTOQUES
- 02 a 06/04

Gest&o de compras e estoques; Organizagéo de
compras; Caracteristicas de um bom negociador;
Cuidados e estratégias basicas para o éxito de uma
negociacéo; Modalidades de compras; Condi¢des
de compra; Condigbes de pagamento e descontos;
Grafico dente de serra; Tempo de Reposi¢édo ou

de Ressuprimento (TR); Ponto de Pedido (PP) ou
Reposigao (PR) ou Encomenda (PE); Classificagao
ABC; Andlise dos estoques; Tipos de inventarios;
Acuracia dos controles; Nivel de servigo ou Nivel
de atendimento; Giro de estoques; Sistema Just In
Time, Filosofia Do "JIT".

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 26/03
Valor. 130,00

Instrutor(a): Thiago Vasques

GERENCIANDO A PEQUENA EMPRESA
COM SUCESSO - 09 a 20/04

Gerencie de forma eficaz todas as areas de sua
empresa. Confira o contetido: Planejamento (visdo
estratégica e etapas do planejamento); Compras
(fatores de influéncia, planejamento e controle);
Estoques; Finangas (célculo de capital de giro, fluxo
de caixa); Custos (formagao do prego de venda,
ponto de equilibrio); Vendas (pesquisa de mercado,
propaganda e estratégias de venda).

Carga horaria: 30 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 02/04
Valor: 180,00

Instrutor(a): Alexandre Jacome

LICITAGAO E PREGAO PARA INICIANTES
-~ MODULO | - 16 a 19/04 e 23 a 26/04

Amplie oportunidades preparando sua empresa para
participar de licitagdes. Confira o conteudo: Licitagao:

conceito e sujeitos; Competéncia para legislar;
Contratagao direta; Modalidades: concorréncia,
tomada de pregos, convite, concurso, leildo. Do
pregao presencial e eletrénico - Historico; Objetivos;
Legislagao aplicavel, Conceito de pregao presencial,
Procedimento do certame; Classificagéo; Recurso,
Cancelamento; Sessao publica do pregao presencial;
Contrato administrativo. Do pregao eletronico -
Origem; Legislagao aplicavel, Conceito e objetivos;
Provedor do sistema eletrénico; Acompanhamento
do sistema; Semelhancas entre tradicional e 0
eletrénico; Inovagdes; Procedimento do certame;
Recursos. Desconexao do sistema. Procedimento
de licitagao; Licitagbes com MPEs; Contratos
administrativos; Punicoes.

Carga horaria: 24 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 09/04
Valor: 170,00

Instrutor(a): Saskya Gurgel

D'OLHO NA QUALIDADE - 5S PARA
MICRO E PEQUENAS EMPRESAS*
-23a27/04

Desenvolver competéncias para compreender a
filosofia do 5S, conhecer e praticar o método do
D - OLHO (Descarte, Organizagao, Limpeza, Higiene
e Ordem mantida), a fim de implementéa-lo na
empresa combatendo o desperdicio, otimizando os
recursos, melhorando o bem-estar fisico e social
respeitando a relagdo com o meio ambiente.

Carga horaria: 16 h/a

Horario: 18h30 as 21h45

Prazo para desconto: até 16/04
Valor: 530,00

Instrutor(a): Ernesto Antunes

GESTAO DE ESTOQUES PARA MICRO E
PEQUENAS EMPRESAS+** - 30/04 a 04/05

A gestdo de estoques: importancia e
consequéncias para dimensionamento da
producdo e comercializagdo; Como desenvolver
um sistema de gestao de estoques, com técnicas
eficientes, de acordo com as metas e expectativas
de vendas da empresa; Conhecendo o sistema

de gestao de estoques na pratica, através de
ferramentas que se ajustem aos objetivos do
negacio.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 23/04
Valor. 220,00

Instrutor(a): Thiago Vasques

BUSCANDO SOLUCOES
EFICAZES EM FINANCAS

E CONTABILIDADE? TEMOS
VARIAS OPCOES PARA VOCE
ESCOLHER. APROVEITE!
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PLANEJAMENTO E CONTROLES
FINANCEIROS - 02 a 06/04

Importancia dos controles financeiros e do plano
de contas; Controle dos recursos no dia-a-dia de
uma empresa; O fluxo de caixa; Analise do fluxo
de caixa e determinagao do capital de giro na
empresa; Apuracao dos resultados da empresa.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30
Prazo para desconto: até 26/03
Valor. 130,00

Instrutor(a): Claudia Dias

GESTAO FINANCEIRA PARA MICRO E
PEQUENAS EMPRESAS+** - 09 a 16/04

Capacite-se para aprofundar conhecimentos
sobre as finangas da sua empresa, melhorando
sua capacidade de decisao e gestao. Veja os
conteldos: Planejamento e controle financeiro;
Fluxo de caixa; Demonstrativo de resultado —
identificando o lucro; Analise dos indicadores
de resultados; Formagao do prego de venda.

Carga horaria: 20 h/a

Horario: 18h30 as 21h45
Prazo para desconto: até 02/04
Valor. 240,00

Instrutor(a): Paulo César

GESTAO DO CAPITAL DE GIRO E DO
FLUXO DE CAIXA - 16 a 20/04

Entendendo o ciclo operacional e financeiro

da empresa; Levantamento dos elementos que
compdem o capital de giro; Calculo e analise
do capital de giro para uma gestéo eficaz da
empresa, de acordo com as suas atividades;
Analisando os principais controles financeiros
da empresa; Calculo e analise do fluxo de

caixa para a tomada de decisdes baseada nos
resultados financeiros alcangados e projetados
pela empresa.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30
Prazo para desconto: até 09/04
Valor. 130,00

Instrutor(a): Claudia Dias



CONTABILIDADE NA PRATICA DA
GESTAO - 23 a 27/04

Conhecendo os regimes tributarios; Conhecendo
obrigagdes acessorias e suas implicagdes;
Entendendo o célculo dos impostos; Calculo

de folha de pagamento do 13° salario, férias,
rescisdes; Identificando os entes tributarios
(fisco); Entendendo a relagéo fisco X contribuinte
(empresario); Conhecendo os principais impostos
e Contribui¢des; Conhecendo os documentos

de arrecadagao de impostos e contribuigdes;
Conhecendo os passos para constituigao de
empresas; Conhecendo os passos para baixa

de empresas.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30
Prazo para desconto: até 16/04
Valor. 130,00

Instrutor(a): Claudia Dias

GESTAO DAS FINANGAS PESSOAIS
PARA EMPREENDEDORES
— 30/04 a 04/05

O controle das proprias financas é fundamental
para o empreendedor. Confira os tépicos e nao
perca: Planejamento e orgcamento pessoal;
Importancia e preparagao do planejamento
financeiro; Analise e organizacao financeira;
Investimentos; Dividas; Plano de emergéncia.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 23/04
Valor: 100,00

Instrutor(a): José David Ferreira

SUA EMPRESA

PRECISA VENDER

MAIS, ATRAINDO

E FIDELIZANDO

NOVOS CLIENTES?

NAO PERCA NOSSOS
CURSOS DE MARKETING
E VENDAS!

—

ATENDIMENTO COM FOCO NA
SATISFACAO DO CLIENTE - 02 a 06/04

O perfil do profissional de atendimento;
Atendimento x Tratamento; Escada da lealdade;
Os sete pecados do atendimento; Lidando com
gueixas; Reclamagdes e clientes agressivos;

A formula da satisfagao do cliente; Agregando
valor e gerando encantamento do cliente;,
Fidelizagao de clientes; Medindo a satisfagdo do
cliente.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 26/03
Valor: 130,00

Instrutor(a): Eliene Soares

A ARTE DE NEGOCIAR COM EFICACIA
— 02 a 06/04

Confira o contetdo: Selecionando estratégias

que levem aos melhores resultados possiveis

nas diferentes situages de negociacéo; Adotando
postura ética e flexivel que favoreca uma
negociagéo ganha-ganha; Realizando negociagdes
gue possibilitem atingir com eficiéncia os
resultados almejados.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 26/03
Valor: 130,00

Instrutor(a): Ana Claudia Sucupira

FACEBOOK E INSTAGRAM PARA
PEQUENOS NEGOCIOS - 09 a 13/04

Em 2017, o Facebook atingiu a marca de 2 bilhées
de usuarios cadastrados. Ja no Instagram, sdo
publicadas por dia mais de 100 milhdes de fotos
gue geram mais de 4.2 bilhdes de curtidas.
Conhecer e dominar os recursos dessas redes é
fundamental para quem deseja utilizar o marketing
digital como ferramenta para alavancar vendas.
Neste curso vocé aprendera a criar paginas
empresariais no Facebook e perfis comerciais

no Instagram, integrar seu Instagram com o
WhatsApp, melhorar o desempenho organico

das suas redes, criar contas de anuncios que lhe
permitirdo alcancar mais pessoas no Facebook e
Instagram, segmentar seu publico, utilizar a central
criativa do Facebook, montar um catalogo de
produtos no Facebook e entender como é realizado
o faturamento e os meios de pagamentos das
campanhas no Facebook e Instagram.

Carga Horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 02/04
Valor. 130,00

Instrutor(a): Hondrio Melo

TECNICAS DE VENDAS - A VENDA COM
FOCO NO CLIENTE — 16 a 19/04

Adquira conhecimentos que ajudarao a
potencializar suas vendas. Confira: Visao histérica
da profissao do vendedor; As diversas fungdes

do vendedor; Desenvolvendo habilidades de
prospecgao de mercado e busca de clientes;
Desenvolvendo a habilidade de levantar
necessidades de clientes; Negociagdes, objecdes
e fechamento de venda; Organizagéo das agbes
de pds-venda; Atitudes e comportamentos
profissionais adequados de um vendedor.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 09/04
Valor: 100,00

Instrutor(a): Rosa Paiva

ATENDIMENTO COM FOCO NA
SATISFAGAO DO CLIENTE - 23 a 27/04

O perfil do profissional de atendimento;
Atendimento x Tratamento; Escada da lealdade;
Os sete pecados do atendimento; Lidando com
gueixas; Reclamacdes e clientes agressivos;

A formula da satisfag&o do cliente; Agregando valor
e gerando encantamento do cliente; Fidelizagao de
clientes; Medindo a satisfagéo do cliente.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 16/04
Valor: 130,00

Instrutor(a): Analice Ramos

COMO DIVULGAR SEU NEGOCIO NAS
REDES SOCIAIS - 30/04 a 04/05

Os consumidores estdo em massa nas redes
sociais, por isso elas tém um forte potencial para
alavancar negdcios. Veja os conhecimentos desse
Curso e inscreva-se ja: Entendendo o surgimento
das redes sociais como forma de aproximagao
entre empresa e consumidor; Os pilares da
comunicagao digital para empresas; As principais
redes sociais e a criacdo de paginas; A criagao

de Persona; O gerenciamento de conteudo e a
publicidade digital.

Carga horaria: 12 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 23/04
Valor: 100,00

Instrutor(a): Hondrio Melo

(x) O curso D'OLHO NA QUALIDADE — 5S PARA MICRO E PEQUENAS
EMPRESAS é destinado a pessoas juridicas, empresas MEI, ME ou EPP que
no ato da inscrigdo devem apresentar o CNPJ. Cada inscrigdo dé direito a
03 participantes e 01 consultoria de 08 horas na empresa.

(++) O curso GESTAO DE ESTOQUES PARA MICRO E PEQUENAS EMPRESAS
e o curso GESTAO FINANCEIRA PARA MICRO E PEQUENAS EMPRESAS
sdo destinados a pessoas juridicas, empresas MEI, ME ou EPP que no
ato da inscricdo devem apresentar o CNPJ. Cada inscrigdo da direito a
02 participantes e 01 consultoria de 02 horas por empresa, no SEBRAE.



VOCE SABE COMO OBTER OS
MELHORES RESULTADOS COM

A SUA EQUIPE? CONHECA OS
NOSSOS CURSOS DE LIDERANCA
E GESTAO DE PESSOAS!

COMO LIDERAR EQUIPES DE
TRABALHO - 02 a 06/04

Um curso ideal para aprimorar sua lideranga,
extraindo o melhor da sua equipe e sabendo lidar
com diferentes situagbes. Confira a programagao

e ndo perca: A empresa e a gestao do novo milénio;

Novos paradigmas organizacionais; Dimensoes de
competéncia gerencial; Principios basicos de geréncia;

Em que consiste a eficacia gerencial, O que ¢ lideranga;

Competéncias basicas indispensaveis ao perfil do
lider nas organizagdes; Da lideranga situacional a
lideranga transformacional; Lideres: papel usual x
novo papel; Habilidade da lideranga dos times;
Desenvolvimento de times; Potencializando o time
organizacional; Dicas praticas para auxilia-lo a
obter melhores resultados da sua equipe.
Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 26/03

Valor: 130,00

Instrutor(a): Hilton Queiroz

CHEFIA E LIDERANCGA | -
CONQUISTANDO RESULTADOS
EFICAZES - 23 a 27/04

Impacto das mudangas ambientais nas
organizagbes; Compreendendo as pessoas e 0s
resultados; A técnica de chefiar x a arte de liderar;
Auto-controle no comportamento de gerenciar e
como conviver com o estilo dominante; Analisando
o potencial de lideranga; O que é e quais as
vantagens da lideranga situacional; Resolvendo
casos praticos.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 16/04
Valor. 130,00

Instrutor(a): Luciano Lopes

GESTAQ DE PESSOAS: UM DESAFIO
PARA LIDERES E GESTORES - 30/04
a 04/05

A lideranga de pessoas alinhada as
caracteristicas do negdcio; Técnicas de
selecao, feedback, motivacdo e engajamento
para melhorar o desempenho das pessoas;
Desenvolvimento pessoal dos lideres e gestores
para melhor gerir pessoas; Conquistar o
engajamento dos funcionarios: uma tarefa
continua para lideres, gestores e suas empresas.
Carga horaria: 12 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 23/04

Valor: 100,00

Instrutor(a): Sandra Jucé

PRECISANDO DESENVOLVER
OU APRIMORAR SUAS
HABILIDADES? APROVEITE
NOSSOS CURSOS DE
DESENVOLVIMENTO PESSOAL!

VENCENDO O MEDO DE FALAR
EM PUBLICO - 16 a 20/04

O poder da comunicagéo e o marketing pessoal;
Informacgdes para o autoconhecimento;
Vencendo o medo do publico; Dominando a
ansiedade; Planejando a apresentagao; Nossa
melhor voz, nossa melhor comunicagéo; As
habilidades comportamentais que facilitam
durante a narrativa; Controlando a qualidade

da apresentagéo; Aprimorando a linguagem
corporal; Interagdo com a plateia; Usando o
tempo disponivel de forma equilibrada; Cuidados
com o visual.

Carga horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 09/04
Valor: 130,00

Instrutor(a): Luciano Lopes

INTELIGENCIA EMOCIONAL - COMO
APLICAR NO SEU DIA A DIA- 23 a 27/04

Conceito de inteligéncia emocional; Reconhecendo
e avaliando os proprios sentimentos x
comportamentos x padroes repetitivos;
Autocontrole emocional; Aplicabilidade da
inteligéncia emocional nas relagdes interpessoais;
Dificuldades de relacionamento nas relagdes
hierarquicas com autoridades; Conflitos nas
relagbes organizacionais; Comunicagao assertiva
e empatia; Lideranca e motivagao para metas e
resultados

Carga Horaria: 15 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 16/04
Valor: 130,00

Instrutor(a): Ana Claudia Sucupira

MARKETING PESSOAL E ETIQUETA NAS
RELACOES SOCIAIS - 30/04 a 04/05

Como utilizar o marketing pessoal para projecdo
profissional; Comportamentos, posturas, atitudes,
comunicagao e composigao visual; Relagdes
pessoais e networking; A etiqueta corporativa

na melhoria da qualidade do atendimento e dos
servigos; Participagdo em eventos e reunides
profissionais; Boas praticas na utilizagéo das
redes sociais e do celular.

Carga Horaria: 12 h/a

Horario: 18h30 as 21h30

Prazo para desconto: até 23/04
Valor: 100,00

Instrutor(a): Analice Ramos



SUA EMPRESA AINDA NAO ESTA NA INTERNET E NAS MIDIAS SOCIAIS?
ENTAO APROVEITE AS NOSSAS OFICINAS AGORA COM VALORES REDUZIDOS.

OFICINA COMO CONSTRUIR UMA LOJA
VIRTUAL - 04/04

Desenvolva estratégias para integrar a atividade
comercial presencial da empresa com a atividade
comercial virtual; como montar e gerenciar um
e-commerce e de como mensurar os resultados
da loja virtual.

Carga horaria: 3h/a

Horario: 14h as 17h

Prazo para desconto: até 28/03
Valor: 30,00

Instrutor(a): Hondrio Melo

OFICINA COMO CRIAR UMA PAGINA
EMPRESARIAL NO FACEBOOK - 11/04

Conhecga 0 passo a passo para criar sua pagina
no Facebook, desde a montagem até a operacdo
das funcionalidades de gestdo, mensuragéo

de resultados, promogéao e marketing digital
buscando desenvolver habilidades necessarias
para garantir presenga virtual através desse
excelente recurso.

Carga horaria: 3h/a

Horario: 14h as 17h

Prazo para desconto: até 04/04
Valor: 30,00

Instrutor(a): Hondrio Melo

OFICINA COMO VENDER POR UM SITE
DE COMERCIO ON LINE - 18/04

Conheca e adote estratégias de venda pela
internet, por meio de um site gratuito como o
Mercado Livre; como construir e comercializar
seus produtos e servigos na internet sem
gerenciar um site proprio.

Carga horaria: 3 h/a

Horario: 14h as 17h

Prazo para desconto: até 11/04
Valor: 30,00

Instrutor(a): Hondrio Melo

OFICINA COMO CRIAR UM SITE DE
SUCESSO - 03/05

Avaliar a melhor opgao para divulgar o negdcio a
partir do planejamento de um site, despertando
para a necessidade de conhecer o publico-alvo, o
seu propdsito na internet, conteddos relevantes,
links com as redes sociais e as métricas de
gestao e controles.

Carga horaria: 3 h/a

Horario: 14h as 17h

Prazo para desconto: até 26/04
Valor. 30,00

Instrutor(a): Hondrio Melo

AINDA NAO PARTICIPOU DE NOSSAS PALESTRAS GRATUITAS?
VEJA A PROGRAMACAO E APROVEITE!

PALESTRA COMp ELABORAR UM
PLANO DE NEGOCIO — 28/04
(sabado)

Errar no papel é bem melhor do que errar no
mercado. Planejar é um dos passos mais
importantes para o empreendedor e pode definir

0 sucesso de sua empresa ou do seu projeto.

Com o plano em méos, o empreendedor tem a
oportunidade de antecipar-se aos possiveis erros

e conhecer os pontos fracos e fortes do negdcio.
Dessa forma, podera chegar ao mercado com mais
seguranca e conhecimento. Ndo percal.

Carga horaria: 2 h/a
Horario: 9Sh30 as 11h30
Valor. GRATUITO
Instrutor(a): Silvio Moreira

PALESTRA O IMPACTO DA GESTAO
DE ESTOQUES PARA AS VENDAS -
28/04 (sabado)

Entenda a importancia da gestao de suprimentos
e o controle de compras e estoques; A relagdo
direta entre Compras - Estoques — Vendas; A falta
de produtos e a perda de transagées futuras; A
importancia da gestao participativa entre o que
comprar e o que vender; A relacéo direta entre os
Indicadores de estoque e vendas. Participe!

Carga horaria: 2 h/a

Horario: 9h30 as 11h30
Valor. GRATUITA
Instrutor(a): Ernesto Antunes



AGORA VOCE FAZ SUA
INSCRICAO E PAGAMENTO
NO NOSSO SITE COM TODAS
AS VANTAGENS DE
PARCELAMENTO E COM

DESCONTOS

D ACESSE NOSSO SITE: WWW.CE.SEBRAE.COM.BR

E APROVEITE!

OU INSCREVA-SE NA SEDE DO SEBRAE/CE E CONFIRA CONDICOES DE DESCONTOS
E PAGAMENTOS ESPECIFICAS PARA INSCRICOES PRESENCIAIS:

CARTAO DE DEBITO* CARTAO DE CREDITO** BOLETO BANCARIO***

(Parcela tinica)

DESCONTOS:

0/0 Para pessoas juridicas (1) /o Para pessoas juridicas (MEI, 0/0 Desconto maximo para

5 (MEI, ME e EPP) 1 0 ME e EPP) em pagamentos 1 5 pessoas juridicas (MEI, ME
que efetuarem a partir realizados até 7 dias antes do e EPP), atendendo aos dois
de duas inscricoes. inicio do curso. requisitos anteriores.

ENDERECO: AV. MONSENHOR TABOSA, 777 — 1° ANDAR - PRAIA DE IRACEMA - FORTALEZA/CE

I M Po RTANTE Informacdes e Reservas

ertifiead . T o Devido a nossa politica de sustentabilidade,
ertificados: serdao emitidos para os participantes que obtiverem, no ST . .

T, BT e ey e 0sS materlal-s didaticos dos cursos, of|C|n§s e
|mpossibi|idade de comparecimento: - pa|estl’as Sao el"ltl‘egueS €m meilos e|etl'0nICOS.
o participante devera informar com, no minimo, 3 dias Uteis de antecedéncia

ao inicio do curso, através do e-mail: cursos@ce.sebrae.com.br ou da Central

de Relacionamento 0800 570 0800. 08h as 20h

(¥) Cartdes Aceitos: Visa, Master e Elo (**) Cartdes Aceitos: Visa, Master, Elo, American Express e Hipercard em até 10x sem juros
(***)Valor minimo de RS 100,00 emitido até 01 dia util antes do inicio do evento



